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NA TERENU FK BEOGRAD

Fudbalski
globtroter

Milan Susak je
posle prvih koraka
u Beogradu, fudbal-
ski stasavao u Belim
orlovima iz Boniriga,
gde je igrao i profesio-
nalno od 1996. do
1998, kada je presao u
Sidnej Olimpik. Kasnije
je ostvario bogatu inter-
nacionalu karijeru Sirom
sveta.

Pet godina je branio boje
novosadske Vojvodine, za-
tim igrao u Nemackoj za Un-
terahing, da bi po povratku u

Australiju sa Brizbejnom

osvojio A-kigu u sezoni 2010-
2011

Fudbalska putesestvija Milan

je obogatio igrajuci u dva navra-

ta za Adelejd Junajted, ali i za
klubove u Kini, Iranu, Emiratima

okom struénjaka &= '

jemo kamp na Beogradovom
terenu.

Milan ima u planu nesto rela-
tivno novo u nasoj zajednici, to
jest da njegova akademija radi
paralelno sa FK Beograd.

- Nameravamo da 2021. ura-
dimo mnogo toga zajedno. Ho-
¢emo da postavimo kvalitetne

trenere u

i na kraju u Indiji, gde je
i okonéap kari-

svim uzrastima i da podignemo
Beograd na visi nivo. Zelimo da
pruzimo nasim klincima mo-
gucnost za to bolji fudbalski
razvoj.

Trenutno je "Susak akademi-
ja" u procesu dobijanja licence
za Premier Academy League, s
kojom ¢e mo¢i da se takmici sa
svi najboljim akademijama u
Novom Juznom Velsu.

- Zelimo da sva talentovana
deca iz FK Beograd i iz drugih
klubova kroz nasu akademiju
dobiju priliku da se takmice sa
decom iz elitnih fudbalskih

akademija $irom Novog Ju-
znog Velsa. Smatram da ¢e to
biti zaista velika stvar za decu
iz nase zajednice. Zbog te ta-
lentovane dece smo i aplici-
rali za Premier Academy Le-
ague, Sto ¢e nam omoguciti
da nasi najbolji polaznici
imaju $ansu da svake ne-
delje igraju protiv dece

iz $kola Juventusa, Mi-

lana, Seltika i drugih

klubova koji imaju
akademije u Sidneju
- zakljucio je Milan
Susak. R. ERCEG
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obzirom na smanjenu mogu¢nost puto-
vanja usled korona-krize, verujem da je
potrebno da ukratko objasnim da moze-
te prodati svoju nekretninu u Srbiji bez
odlaska tamo.

Dakle, ukoliko ste procenili da vam nekretni-
na u Srbiji vide ne sluzi svrsi ili da ste se predo-
mislili oko eventualnog odlaska i Zivota tamo,
re$enje je da istu prodate.

Prodaja moze biti veoma neugodno iskustvo
ako se ode tamo, a da se ne zna kako sistem ku-
poprodaje funkcionise. Dodatni problem je na-
$a percepcija kako bi to trebalo da funkcionise,
posebno ako poredimo sa ovda$njim na¢inom
rada.

Ovde je jasno kako se prodaje i kupuje, a po-
red svega kada radimo takve transakcije ov-
de sve radnje obavljaju profesionalci,
agenti i advokati. Iz nekog razloga,
mislimo da tamo mozemo sve sa-
mi, uz pomo¢ prijatelja i roda-
ka, ali to nije ta¢no.

S jedne strane ne poznaje-
mo sistem, a sa druge strane
odemo tamo i verujemo da
¢emo to lako zavrsiti. Mnogi
su svedoci neugodnih isku-
stava, stresa i gubitka novca,
a nadasve vremena.

Samo premijum Ogl(ISI

Pre svega vazno je da otvorite ra-
¢un u Srbiji na svoje ime, odnosno na
ime uknjizenog vlasnika nekretnine koja
se prodaje. Ukoliko se radi o suvlasnistvu s bra¢-
nim partnerom na primer, potrebno je da se
otvore racuni za svakoga pojedina¢no jer tamo
banke u principu nemaju zajednicke ra¢une kao
ovde.

Novac od prodaje vase nekretnine mora po za-
konu i¢i na devizni bankovni ra¢un vlasnika ne-
kretnine, bilo da se radi o rezidentima ili nerezi-
dentima. Kada novac, posle overe kupoprodaj-
nog ugovora bude na vasem racunu u Srbiji, po-
trebno je da se pribavi odredena dokumentacija
da su izmirene sve obaveze, kao i to da je kupac
vase nekretnine platio odgovarajuce poreze.

Kada dobijte sve te potvrde, odnosno kada
vas$ ovlaséeni predstavnik izdejstvuje svu po-
trebnu dokumentaciju, pristupa se transferu na

Proces moze

biti nevgodan
vkoliko odete v
otadibinu, a ne
znate kako sistem
funcionise

va$ racun u Australiji. Tu racunajte na oko tri
meseca, a ako se kupac dobro pripremi i pravil-
no informise jo$ u procesu prodaje onda to mo-
Ze i¢i i mnogo brze, jer dobra priprema je pola
posla.

Sama prodaja je prica za sebe, ali na¢in kako
gledam 1 kako sam radio za svoje klijente, dok
sam u Beogradu imao agenciju za nekretnine,
kao i za sebe kada sam prodavao stan u Beogra-
du, to je prilicno jednostavno. Dakle, nademo
agenciju ili advokata koji ¢e prodavati na tran-
sparentan nacin. Vrlo jednostavno, plate se pre-
mijum oglasi u najpoznatija tri sajta za onlajn
oglasavanje nekretnina. Postavi se realna cena i
okvirni rok za prodaju nekretnine.

Kako se spusta cena?

Konkretno, ako u periodu od
tri meseca zelimo da prodamo

stan od 100.000 evra realne

vrednosti onda postavimo

cenu od 120.000, platimo
oglase, postavimo profe-
sionalne fotografije i ce-
kamo pozive.

Ukoliko poziva nema,
za 15 dana idemo na
5.000 nizu cenu i obno-

vimo oglase. Svakih 15
dana snizavamo cenu za
po 5.000 evra. Tamo gde se
kupci po¢nu javljati, tu je trzi-
$na, realna cena. Mi, naravno,
mozemo imati neku svoju cenu ispod
koje necemo ici iz ko zna kojih razloga, ali onda
to nije prodaja, onda je to pokusaj da se dobije
"nasa" cena.

Trziste je nemilosrdno, a tu moramo biti real-
ni. Ako na najposecenijem portalu imamo obja-
vljenu cenu od 120.000 evra, nekoliko hiljada
pregleda, a nemamo poziva, onda to jedino i is-
kljucivo znaci da je cena previsoka. To koliko
smo mi platili i koliko nama treba ili pak koliko
mislimo da nas$ stan vredi, to nije bitno. Jedino
je vazno kako trziste reaguje na cenu.

Vi to sve mozete i odavde da uradite, a bilo bi
dobro da imate nekoga ko je to ve¢ radio te da
znate sistem i okvirne troskove. Ja sam voljan
li¢no bilo kome da objasnim detalje i uputim
na proverene ljude, bez nadoknade.

Ako prodajete
nekretninu,

- uvek angazujte

profesionalce
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