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POMOC NASIH LJUDI S CENTRALNE OBALE ZA SVAKU POHVALU

Od srca za hrabre

U proslu
nedelju, u no-
vom parohij-
skom domu
Misionarske
parohije "Sa-
bor Srba sve-
titelja" na
Centralnoj
obali, odrza-
na je prigod-
na svecanost
vredna paznje
i postovanja.

Tog dana,
bila je uruce-
na novcana
donacija koju
su prikupili

nasi ljudi iz ovog dela
NSW i namenili Vatroga-
snoj stanici u mestu Kul-
nura, ¢iji pripadnici su
uspes$no branili stanovni-
$tvo i okolinu tokom pro-
slogodlsn] ih katastrofalnih |

pozara.

Na doceku Srpske nove
godine prikupljeno je 450
dolara, ovdasnja Srpska
folklorna grupa je prlkupl—

vatrogasce

i ra je namiren iz specijal-
! nog fonda od prodaje ¢o-
i kolada.
i - Pandemija je nazalost
i ucinila svoje. Cekali smo

i dugo da se situacija stabi-
i lizuje i da se ukaze prilika
i kako bismo donaciju uru-
¢ ¢ili. To smo organizovali
i prosle nedelje posle svete
¢ liturgije. Nasem pozivu su

: 1a 370, a iznos od 180 dola- :

.Invan SIEKGVIG predaje i

tdonaciju vatrogascima

se odazvali dezurni vatro-

i gasci, koje smo ugostili u
{ nasem novom parohij-

i skom domu. Posle zajed-
i nickog rucka gostima se
i obratila blagajnica Paro-
i hijskog saveta Nada Rad-
{ manovié, a ispred vatroga-
i snih kola donaciju jeu

i ime istog saveta urucio
predsednlk Jovan Steko-
i vi¢. Na Fejsbuk stranici

ove Vatrogasne stanice
postavljene su prigod-
ne fotografije sa izu-
zetno lepom zahvalni-
com i obrazlozenjem
da ¢e nasa donacija bi-
. ti upotrebljena za na-
bavku neophodne
opreme - kaze za "Ve-
sti" ovdasnji paroh,
prota Dragan Sarace-
vic. J. GAJESKOV

Prota Dragan Saracevic
sa gostima na
zajednickom rucku

U NEDELJU SE ODRZAVA GODISNJA SKUPSTINA
SRPSKOG KLUBA IZ BONIRIGA

Beli orlovi na prekretnici

U predstojecu nedelju, 1. novembra s
pocetkom u 13 ¢asova, u Srpskom cen-
tru u Bonirigu bi¢e odrzana Godisnja

! ba, naviklih na uspehe nekada Avale, a
i kasnije Belih orlova, koji su ne tako
i davno bili vladari Novog Juznog Velsa

skupstina Belih orlova. Aktuelna uprava : na NPL nivou.

podvucdi e crtu ispod takmicarske
2020. u kojoj su rezultati ostali u
dubokoj senci nepredvidivih i
otezavajucih okolnosti, koje
je sa sobom donela pande-
mija korone.

U skraéenoj sezoni,
fudbaleri iz Boniriga igra-
li su s promenljivim uspe-
hom. Bilo je uspona i pa-
dova, a na kraju je osvojeno
cetvrto mesto u Drugoj premijer
ligi NSW, koje definitivno ne ide
uz renome najslavnijeg i najpoznatijeg
fudbalskog kluba srpske zajednice na
Petom kontinentu.

I eliminacija u plej-ofu od kasnijeg
prvaka, Akademije Central Koust Mari-
nersa, nije rezultat koji moze da zado-
volji kriterijume navijaca i ¢lanova klu-

Pored izbora uprave za naredni peri-
od, za ocekivati je da bi pojedini
nezadovoljni ¢lanovi mogli da
traze i raspravu o desavanji-
ma u mladim kategorija-
ma, koje su drugu godinu
zaredom ostvarile izuzet-
no lose rezultate u skoro
svim selekcijama.

U najkracem, nedeljna
skupstina u Bonirigu bice
prilika da se uoc¢ene anomalije i
problemi isteraju na istac. Ali, pre

; svega, svi koji su ukljuceni u rad Belih

i orlova i svi kojima je stalo do ovog klu-
i ba svetle tradicije, trebalo bi da prona-
i du najbolja zajednicka resenja, kako bi
i klub sa prekretnice na kojoj se nalazi

i krenuo u bolje sutra i putevima stare

i slave.

E.V.
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smo osnovne karakteristike, pred-

nosti i nedostatke prodaje nekret-
nina na tradicionalan nacin, prodaje pu-
tem javnih nadmetanja (aukcije), a ta-
kode smo upoznali nov na¢in prodaje -
putem "otvorenih pregovora", koja se
sustinski svodi na onlajn prodaju.

Posle ovogodisnje krize mnoge stvari
nece biti vise iste, zbog toga je vazno da se
okrenemo buducnosti, da budemo ino-
vativni u razmisljanjima i trazimo i nala-
zimo nova resenja za stare probleme i di-
leme.

U prethodnim nastavcima, videli

Jedna od vecitih dilema kada je prodaja :
i malno mogucu trzi$nu cenu, uz $to ma-
i nje stresa.

nekretnina jeste izbor stru¢nih saradnika,
advokata i agenata koji ¢e nam pomocdi
da posao prodaje zavr$imo kako treba.
Verujem da je advokata lakse izabrati, to
treba biti neko ko vas eventualno ve¢ za-
stupa u drugim pravnim poslovima, a
ako se jos$ bavi uslugama prenosa vlasni-
$tva, onda ostaje da dogovorite cenu i
prepustite stru¢an, odnosno
pravni deo posla advokatu.

Trendovi su vaini

Kada je izbor agen-
ta u pitanju, tu je vas
posao mnogo kom-
pleksniji. Trebalo bi
izabrati nekoga za
koga znate da ¢e ima-
ti kapacitet i karakter
da postigne maksimal-
nu cenu, uz §to manje
stresa za vas kao prodavca.

Vazno je da posao poverite ne-
kome s kim se osecate prijatno, nekome

za koga znate da ima znanje i volju da li¢- i
i dan, teli se, mirna je".

no vodi prodaju. Sam naziv agencije je
manje vazan, a najvaznija je osoba odno-
sno agent koji vam prodaju vodi. Da li

ili maloj fransizi, da li radi samo za sebe,
to jest da ima manju agenciju... to je se-
kundarno.

Primarno je da znate ko je, imenom i
prezimenom i - kako vodi proces prodaje.
Ako vam se neko ne dopada "na prvu",
nemojte takvoj osobi davati posao bez
obzira na sve. Vazno je da osetite da je to
prava osoba, nikada ne sumnjajte u svoj
instinkt.

i trendove, da ide u korak s novim tehno-

i logijama, a sasvim konkretno, vazno je da
i poznaje sva tri na¢ina prodaje o kojima

¢ smo ovde pisali.

i uvazite savet kojim putem najefikasnije

i da prodate nekretninu. Ako neko nije ¢uo
i za prodaju putem onlajn aukcije, to jeste

! za "otvorene pregovore" budite uvereni

i da ¢e traziti nacin da vas od takve prodaje
i odgovori, iako je ba$ taj nac¢in mozda naj-
i bolji za vas.

i sedate na pricu da vasa nekretnina moze
i postici vise nego ste i sami realno oceki-
" wvali. Neki agenti, na zalost, idu s tom pri-

= Posao
poverite osobi
s kojom se
osecate prijatno,
a ima znanje
i volju

: Pride mu kupac i pita ga kakva je krava.

i vlasnik odgovara: "Deset srebrnjaka".
pripada velikoj fransizi poznatih agencija !
i se prodaja zavr$i za osam srebrnjaka.
i Uzme kupac kravu za uze i odvede na
i drugu stranu pijace i po¢ne da vice:

! rase, koja daje preko 10 litara mleka svaki

¢ dan, teli se redovno, ma fantasti¢na prili-
i ka za samo 20 srebrnjaka".

{ "Da sam znao da je tako dobra, ne bih je
i ni prodavao."

NACINI ZA PRODAJU NEKRETNINE

Dobri
saradnici,
dobar tim

Takode je vazno da vas$ agent prati nove

Ukoliko poznaje, onda je logi¢no da

Uvek postupite kako je u vasem najbo-
ljem interesu, to jest da dobijete maksi-

Budite oprezni s pricama
Pored toga, izuzetno je vazno da ne na-

¢om 1 na taj na¢in vas motivisu da
potpisete ugovor.
Kada prodaja krene, dola-
ze vam Cesto sa daleko ni-
7om ponudom od one
koju realno ocekujete i
jo$ vas uveravaju da je
trziste "sada takvo" i da
bi bilo dobro (valjda za
njih) da prihvatite tu po-
nudu koju imaju i potpu-
no zaborave na ono $ta su
obecavali pre potpisivanja
ugovora.
Prodavao ¢ovek kravu na pijaci.

"Pa dobra, daje 4 do 5 litara mleka svaki
"Koliko trazite za nju?", upita kupac, a

Nakon par minuta, dogovore se oni da

"Narode kupite ovu kravu, plemenite

Slusa to bivsi vlasnik i kaze sam sebi:

Morate znati ko
vodi proces prodaje




