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Ne zatvarajte granice

Izvrsni direktor Kvantasa Alan DZojs izrazio je
ocekivanje da se unutrasnje granice Australije viSe
nece konstantno otvarati i zatvarati.

- Ovaj paket Savezne vlade bi¢e podsticaj i za vla-
de drzava i teritorija da ne zatvaraju granice. Ne
mozemo viSe da budemo u ovom "jo-jo" rezimu
unutrasnjih granica, koje se ¢as otvaraju, ¢as zatva-

raju - rekao je DZojs.

mu povecati svoje kapa-
citete sa 50 na 70 odsto u
odnosu na nivo od pre
pandemije, kaze izvr$na
direktorka Dzejn Hrdli¢-
ka.

- I dalje imamo mnogo
zaposlenih na prinudnom
odmoru ili onih koji ne
rade puno radno vreme.
Ovaj program omogucice

* 25.juna do 12. jula.

: nam da vratimo ljude na
i radna mesta i da se pono-

vo raduju buduénosti u
sektoru avijacije - rekla je
Hrdlicka.

Subvencije na avio-kar-
te pocinju za dugi vikend

i tokom vaskrs$njih prazni-

ka, a trajade i tokom zim-
skog $kolskog raspusta od
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tesko da donesu neku, pre svega, poslovnu odlu-
ku jer nije bilo dovoljno informacija.

c esto sam razmisljao kako je ranije ljudima bilo

dan od najvecih problema nam je bio kako do¢i do

je lakse.

Na momente mi se ¢inilo da je vekovni problem
konacno resen, da vi$e necemo trositi dragoceno vre-
me trazedi literaturu za obrazovanje, odgovor na 7i-
votna, poslovna, istorijska i ostala pitanja. Tehnika je
trebalo da Zivot ucini laksim, kompjuteri su trebali da
nam pomognu da u par sekundi saznamo odgovore
na sve $ta nas interesuje.

Svakih nekoliko godina koli¢ina informa-
cija se udvostrucavala, sve je bilo lakse,
brze, jednostavnije. Ipak, pojavili su se
novi problemi koje nismo ocekivali.
Naime, sa novim spoznajama i in-
formacijama, pojavile su se i dezin-
formacije.

Efekat posmatraca

Kako je rasla koli¢ina informaci-
je, isto tako je, paralelno i progresiv-
no rasla koli¢ina dezinformacija. Vi
danas kda ukucate "Australija ne postoji"
ili "Zemlja je ravna ploc¢a" na bilo kom jezi-
ku u internet pretrazivace, ili bilo koju od opstepo-
znatih apsolutnih gluposti, dobiéete ogroman broj
sajtova sa natpisima i vestima koji tvrde upravo takve
nebuloze.

I kao da smo na samom pocetku, kao da je nesto
otislo u pogresnom pravcu. Kao da opet ne znamo
nista bez obzira na dostupnost informacija jer isto ta-
ko su dostupne i dezinformacije, a veoma ih je tesko
razlikovati u mnogim situacijama.

Ljudi ¢esto formiraju svoj stav o nekoj temi i onda
idu da traze potvrdu svoje teze. Ono §to je interesant-
no jeste da nademo upravo ono $ta trazimo. Na

jem da je potpuno isti princip u svakodnevnom zivo-
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Licni ose¢u|
je najvazniji

: tu, ono na $ta se fokusiramo, $ta verujemo da je isti-
i na, to se pojavljuje u nasem zivotu kao dokaz da je

Tokom naseg skolovanja, bilo osnovnog ili viseg, je-

informacija, do literature. Kako je tehnika napredova- :
la, kako su kompjuteri postali moderniji, mo¢niji, sve

¢ 1 nekoga ko ima dobre namere. Li¢no mislim da neko
i ko je izuzetno struc¢an u Sirem smislu te reci, po defi-
i niciji ima dobre namere. Naime, da bi neko bio auto-

znanje, ta osoba mora da ima i dobar karakter.

Kod

donoSenja
odluka, kad ne
mozemo da se te.
konsultujemo,
moramo se na
nesto osloniti

: ljudi odlucuju u prvih 30 sekundi, verovali ili ne. Ako
i prodajete nekretninu, imajte to u vidu i nastojite da
i kupac vaseg stana ili kuce dobije odli¢an prvi utisak.

i dva drugara koji gledaju film u bioskopu. U jednom
i trenutku prvi kaze: "Hajde da se kladimo da ¢e onaj
i crveni auto da udari u drvo iza krivine." "Moze", od-
i govori drugi.

i drvo. Izadu oni iz bioskopa i onaj 3to je opkladu izgu-
i bio upita drugara kako je znao sta ce se dogoditi.

kvantnom nivou to se zove efekat posmatraca, a veru- i
i znao da Ce opet."
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misljenje istina, a ¢esto to nije ta¢no.

Odluka v 30 sekundi

Tu je od izuzetne vaznosti da shvatimo da ne treba
da imamo misljenje o ne¢emu §ta ne poznajemo do-
voljno, nego da treba da pitamo nekoga ko je struc¢an

ritet u odredenom podrudju, da ima uspeh, rezultate,

Kod donosenja nekih li¢nih odluka, tamo gde se ne
mozemo konsultovati, ipak se moramo na nesto
oslanjati. To nesto je na$ unutrasnji osecaj,
kako kazu ovde, "gut feeling". Taj nas ni-
kada nece izdati, on je nas cuvar. Da-
kle, kad niste sigurni, a nemate ili ne
mozete nekoga da pitate za savet,
onda odlucite onako kako se oseca-

Konkretn, kada kupujete neku
nekretninu ili donosite neku pre
svega poslovnu odluku, najmanje
mozete pogresiti ako donesete odluku
na osnovu li¢nog osecaja. Odluku koju
donesete, nemojte lako menjati. Kod ku-
povine nekretnine, po nekim istrazivanjima,

Kada smo vec¢ kod ubedenja, znate li onu pricu o

Nekoliko trenutaka kasnije, stvarno se auto zalepi u

"Pa, gledao sam film", rece Seretski.
"Ma gledao sam ija", odgovori drugi, "ali nisam
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