
Nakon tromese~ne pauze prvi tim Orlova
iz Sidneja je pro{le sedmice nastavio sezonu
i odigrao dva prvenstvena kola, zabele`iv{i
polovi~an uspeh u takmi~ewu Ju`nog di-
strikta. Nakon fenomenalne pobede od 3:0
na Kemps krikom, u nedequ su odigrali ne-
re{eno s hrvatskom ekipom Juniors - 4:4,
nakon velike drame.

Odli~an po~etak Orlova, superiornost na
terenu, vo|stvo tokom celog me~a i na kraju
- ”`uta minuta”. Ovo je kratak opis vi|enog
u nedeqnoj utakmici. Ve} nakon pola sata
bilo je 2:0 za na{ tim. Prvi gol dao je Milo-
rad ^ubrilo nakon asisten-
cije Milenka Divqanovi}a.
Ubrzo zatim asistent prvog

gola Divqanovi} izbio je u situaciju jedan na
jedan i maestralnim udarcem povisio na 2:0.

Apsolutno niotkuda Orlovi su u gu`vi autogolom ~astili Juniorse za 2:1.
Pred kraj poluvremena Zoran Kolunyi} fenomenalnim {utem sa ivice {e-
snaesterca povisio je na 3:1 i dao odu{ak na{em timu.

Me|utim, poreme}en ritam u na{em timu u nastavku igre zbog prinudnih
izmena u defanzivnoj liniji dozvolio je protivniku da pripreti iz prekida. Jed-
na od takvih situacija odigrala se sredinom poluvremena kada je protivni~ki
napada~ nadsko~io gol-
mana Veqka Milanovi}a i
smawio na 3:2. Pred sam
kraj raspolo`eni Divqa-
novi} je lukavo presekao
loptu i u{etao se u gol za
4:2.

Kada su svi mislili da
je pobeda osigurana
usledio je hladan tu{. U
posledwih pet minuta
gosti su izveli dva kor-
nera i nekako ugurali
loptuu mre`u, ne jed-
nom nego dva puta i
izvojevali neverovatnih
4:4, za op{tu nevericu
u na{em timu. U uver-
tiri ovog me~a i re-
zervisti Orlova su odi-
grali nere{eno sa Juni-
orsima 1:1 

Nekoliko dana ra-
nije, Orlovi su odi-
grali jednu od najbo-
qih utakmica u po-
sledwih nekoliko se-
zona i demolirali
pro{logodi{we osva-
ja~e regularnog dela
lige Kemps krik sa
3:0 na wihovom te-
renu. Pobedu su do-
neli Aleksa Draga{
sa jednim i Divqa-
novi} sa dva pogot-
ka.

Orlovima posle
neo~ekivanog re-
mija ostaje za ute-
hu da su trenutno
sva tri tima wiho-
va na vrhu tabela u
svojim rangovima
takmi~ewa: prvi,
rezervni i tim pre-
ko 35 godina.

R. E.
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PRODAJA NEKRETNINA U SRBIJI (2)

Premijum oglas
je pola posla

K ada potpi{ete ugovor o posredovawu s
vi{e agencija ~esto se de{ava da niko ni{ta
ne radi, ve} ~ekaju da im se kupac javi na

mawe, uglavnom besplatne oglase koji po de-
finiciji nisu ba{ vidqivi.

Tu treba da insistirate na pla}enim oglasi-
ma, da vas, kao nalogodavca obave{tavaju o
interesu potencijalnih kupaca. Va`no je da se s
jedne strane ne me{ate u posao agenta, a sa
druge strane da budete informisani.

Tako|e, nemojte poku{avati da dobijete po-
pust od agenta za uobi~ajenih 2% od kupo-
prodajne cene. Ako i dobijete popust, to }e
svakako biti nau{trb kvaliteta posredovawa.
Isto va`i i za advokatske usluge. Jednostavno,
nemojte da {tedite na pogre{nom mestu jer to
mo`e da bude skupo.

Iako svaki agent ima neku taktiku prodaje
nekretnine, kao i ovde, u Srbiji je va`no
da znate da ogla{ene cene, odnosno
tra`ene cene, nude prili~no vi{e
od kona~nih cena. ^esto pro-
davci testiraju tr`i{te, tako {to
postave cenu koja nije real-
na. Znaju}i to, u slu~aju da
ste kupac, mo`ete komotno
i}i s dosta ni`om ponudom
od tra`ene cene i neretko ta-
kva ponuda bi}e ozbiqno
razmatrana od prodavaca, a
~esto i prihva}ena.

Kako postaviti cenu?
Kada ste potpisali ugovor o posredovawu i

kada se s registrovanom agencijom dogovorite
oko po~etne cene, a predla`em da svakako u
po~etku idete nekih 10% do 15% iznad realne,
o~ekivane cene, va`no je da ogla{avawe bude
u najpose}enijim sajtovima i da bude premi-
jum.

Insistirajte da to u|e u ugovor o posredova-
wu, da taj deo pla}a agent, kao deo agencij-
skog tro{ka, ukqu~enog u proviziju od 2%.
Pratite razvoj situacije, jer je ogla{avawe kqu~.

To {to }e vam agencija mogu}e re}i da ima-
ju svoju bazu ili kupca… to ne zna~i mnogo.
Moja su iskustva da uglavnom nemaju, a ako i
imaju to ne vredi puno. Potrebno je da agenci-

ja ogla{ava i da to bude pla}eno ogla{avawe,
wihov doprinos, prakti~no garancija vama da
sve rade kako treba, i sa ciqem da se nekretni-
na stvarno proda.

Nemojte se puno oslawati na to da }e agen-
cija mo`da i od kupca naplatiti proviziju u is-
tom iznosu od 2%, kao i od vas kao prodavca.
Prvo, to uglavnom nije tako jer se na i na agen-
cijske oglase  javqaju druge agencije koje tako-
|e ”imaju” kupce, ma {ta to zna~ilo...

Uglavnom, agenti koji dovedu kupca budu
pla}eni od strane tog istog kupca, a vi svom
agentu isplatite wegovih 2% ~ak iako mislite
da }e naplatiti i od kupca i od vas. Va`no je da
se uradi dobar posao!

Ako za cenu, koja je vi{a od realno o~ekiva-
ne za 20%, nema interesenata, posle 15-20 da-
na idite sa ni`om cenom za oko 5% i novu se-

riju pla}enih oglasa.

Uloga advokata
Tu taktiku koristite do tre-

nutka do kada je prodaja va-
ma kao prodavcu isplativa ili
do trenutka kada se jave
stvarno zainteresovani kup-
ci. Ako imate `equ da zavr{i-
te posao, moje iskustvo po-

kazuje da sa sni`avawem ce-
ne i ja~im ogla{avawem treba

i}i do same prodaje.
Sve ostalo je negirawe realnosti i

neminovnosti tr`i{ta. Naravno, sa
agencijom pri potpisu ugovora o posredova-
wu, trebate ugovoriti pravo da se predomislite
ako `eqena cena nije postignuta (bez penala)
ili samo uz pla}awe stvarnih tro{kova ogla{a-
vawa.

Kada ste na{li kupca i kada ste prihvatili po-
nudu, sada treba da ukqu~ite advokata. Kapa-
ra, koja je u principu 10% kupoprodajne vred-
nosti, ide prodavcu na ra~un. Smatra se da je
posao zavr{en sa stanovi{ta sigurnosti prodaje.

Daqe bi posao trebalo da vodi advokat, a ne
agent, mada je uobi~ajena praksa da sav posao
vodi agencija. Moja su iskustva da to nije do-
bro, a razloge sam pomenu u pro{lom broju
”Vesti”

x Va`no je
da se ne me{ate
u posao agenta,
ali i da o svemu

budete 
informisani

PI[E: Milan VLA[I]

m2ilan
SRPSKI FUDBALSKI KLUB IZ SIDNEJA IMAO 

POLOVI^AN U^INAK PROTIV JUNIORSA

Dva remija Orlova

Ro|en je Gof Vitlam, 21. premijer Australije, koji je
bio na ~elu Kabineta od 1972. do 1975. godine.
^uveni australijski politi~ar rodio se u melburn{kom
nasequ Kju, ali se wegova porodica ubrzo preselila
na severne obale Sidneja, gde je i odrastao - u Mo-
smanu, Taramari i ^etsvudu. Gofov otac Fred bio je

priznati advokat u dr`avnoj slu`bi
i wegovo anga`ovawe na pitawi-
ma qudskih prava zna~ajno je in-
spirisalo Vitlama u politi~koj kari-
jeri.
U Drugom svetskom ratu bio je
navigator u australijskoj avijaciji,
a zatim se posvetio politici. U
Parlament je u{ao jo{ 1952. go-
dine, a Laburisti~ku stranku vo-
dio je od 1967. do 1977.
Uspeo je da 1972. vrati Laburiste
na vlast posle 23 godine u opozi-
ciji. Predvodio je stranku i do iz-

borne pobede 1974, ali je ubrzo smewen sa funkcije
odlukom generalnog guvernera ser Yona Kera, {to je
bio jedini slu~aj u istoriji Australije da je jedan savezni
premijer na ovakav na~in sklowen sa funkcije.
Na wegovo mesto postavqen je lider opozicije Malkolm
Frejzer, a Vitlamovi Laburisti su ubedqivo izgubili izbore
1977. godine.
Gof Vitlam je naredne godine napustio Parlament, a
1983. imenovan je za ambasadora Australije pri UNE-
SCO. Ostao je aktivan sve do svojih devedesetih godina,
a preminuo je 21. oktobra 2014. sa 98 godina i 102 dana.

Svaki agent ima neku 
taktiku za prodaju 

nekretnina

Gof Vitlam

Jedan od prekida na utakmici

Zoran Kolund`i} 
strelac tre}eg gola


