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SRPSKI FUDBALSKI KLUB IZ SIDNEJA IMAO
POLOVICAN UCINAK PROTIV JUNIORSA

Dva remija Orlova

Nakon tromesecne pauze prvi tim Orlova
iz Sidneja je prosle sedmice nastavio sezonu
i odigrao dva prvenstvena kola, zabelezivsi
polovi¢an uspeh u takmiéenju Juznog di-
strikta. Nakon fenomenalne pobede od 3:0 .
na Kemps krikom, u nedelju su odigrali ne- & ..
reSeno s hrvatskom ekipom Juniors - 4:4, -
nakon velike drame.

Odlic¢an pocetak Orlova, superiornost na
terenu, vodstvo tokom celog meca i na kraju
- ”zuta minuta”. Ovo je kratak opis videnog
u nedeljnoj utakmici. Ve¢ nakon pola sata
bilo je 2:0 za na$ tim. Prvi gol dao je Milo-
rad Cubrilo nakon asisten-
cije Milenka Divljanovica.
Ubrzo zatim asistent prvog

Zoran Kolundzi
strelac treceg gola

Jedan od prekida na utakmici
gola Divljanovic izbio je u situaciju jedan na
jedan i maestralnim udarcem povisio na 2:0.

Apsolutno niotkuda Orlovi su u guzvi autogolom ¢astili Juniorse za 2:1.
Pred kraj poluvremena Zoran Kolundzi¢ fenomenalnim $utem sa ivice Se-
snaesterca povisio je na 3:1 i dao odusak nasem timu.

Medutim, poremecen ritam u nasem timu u nastavku igre zbog prinudnih
izmena u defanzivnoj liniji dozvolio je protivniku da pripreti iz prekida. Jed-
na od takvih situacija odigrala se sredinom poluvremena kada je protivnicki
napada¢ nadskocio gol-
mana Veljka Milanovica i
smanjio na 3:2. Pred sam
kraj raspoloZeni Divlja-
novic je lukavo presekao
loptu 1 usetao se u gol za
4:2.

Kada su svi mislili da '
je pobeda osigurana | ’

usledio je hladan tus. U
gJ ul 1 91 6

N dunu§n°\'| o

gosti su izveli dva kor-
nera i nekako ugurali
loptuu mrezu, ne jed-
nom nego dva puta i
izvojevali neverovatnih
4:4, za opstu nevericu Roden je Gof Vitlam, 21. premijer Australije, koji je
u nasem timu. U uver- bio na ¢elu Kabineta od 1972. do 1975. godine.
tiri ovog meca i re- Cuveni australijski politiGar rodio se u melburnskom
zervisti Orlova su odi- naselju Kju, ali se njegova porodica ubrzo preselila
grali nereseno sa Juni- na severne obale Sidneja, gde je i odrastao - u Mo-
orsima 1:1 smanu, Taramari i Cetsvudu. Gofov otac Fred bio je
Nekoliko dana ra- priznati advokat u drzavnoj sluzbi
nije, Orlovi su odi- i njegovo angazovanje na pitanji-
grali jednu od najbo- ma ljudskih prava znacajno je in-
ljih utakmica u po- spirisalo Vitlama u politickoj kari-
slednjih nekoliko se- jeri.
zona i demolirali U Drugom svetskom ratu bio je
proslogodisnje osva- navigator u australijskoj avijaciji,
jace regularnog dela a zatim se posvetio politici. U
lige Kemps krik sa Parlament je usao jo$ 1952. go-
dine, a Laburisti¢ku stranku vo-
dio je od 1967. do 1977.
Uspeo je da 1972. vrati Laburiste
na vlast posle 23 godine u opozi-
ciji. Predvodio je stranku i do iz-

3:0 na njithovom te-
renu. Pobedu su do-
neli Aleksa Draga$
sa jednim i Divlja-
novi¢ sa dva pogot-

Gof Vitlam
ka. borne pobede 1974, ali je ubrzo smenjen sa funkcije

odlukom generalnog guvernera ser DZona Kera, $to je
bio jedini slu¢aj u istoriji Australije da je jedan savezni
premijer na ovakav nacin sklonjen sa funkcije.
Na njegovo mesto postavljen je lider opozicije Malkolm
Frejzer, a Vitlamovi Laburisti su ubedljivo izgubili izbore
1977. godine.
Gof Vitlam je naredne godine napustio Parlament, a
1983. imenovan je za ambasadora Australije pri UNE-
SCO. Ostao je aktivan sve do svojih devedesetih godina,
a preminuo je 21. oktobra 2014. sa 98 godina i 102 dana.

Orlovima posle
neocekivanog re-
mija ostaje za ute-
hu da su trenutno
sva tri tima njiho-
va na vrhu tabela u
svojim rangovima
takmicenja: prvi,
rezervni 1 tim pre-
ko 35 godina.
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NEKRETNINA U SRBIJI (2)
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viSe agencija Cesto se desava da niko nista

ne radi, ve¢ ¢ekaju da im se kupac javi na

manje, uglavnom besplatne oglase koji po de-
finiciji nisu ba$ vidljivi.

Tu treba da insistirate na pla¢enim oglasi-

ma, da vas, kao nalogodavca obavestavaju o

interesu potencijalnih kupaca. Vazno je da se s :
jedne strane ne mesate u posao agenta, a sa :

druge strane da budete informisani.

Takode, nemojte pokusavati da dobijete po-
pust od agenta za uobicajenih 2% od kupo-
prodajne cene. Ako i dobijete popust, to ce
svakako biti naustrb kvaliteta posredovanja.
Isto vazi i za advokatske usluge. Jednostavno,

nemojte da Stedite na pogresnom mestu jer to ;
i ne za 20%, nema interesenata, posle 15-20 da-
Tako svaki agent ima neku taktiku prodaje :

moze da bude skupo.

nekretnine, kao i ovde, u Srbiji je vazno
da znate da oglasene cene, odnosno
trazene cene, nude prili¢no vise
od konac¢nih cena. Cesto pro-
davci testiraju trziste, tako $to
postave cenu koja nije real-
na. Znajudi to, u slucaju da
ste kupac, mozete komotno
id¢i s dosta nizom ponudom
od trazene cene i neretko ta-
kva ponuda biée ozbiljno
razmatrana od prodavaca, a
Cesto i prihvadena.

Kako postaviti cenu?

Kada ste potpisali ugovor o posredovanju i ,
kada se s registrovanom agencijom dogovorite :
oko pocetne cene, a predlazem da svakako u !
pocetku idete nekih 10% do 15% iznad realne, :
ocekivane cene, vazno je da oglagavanje bude :
u najposecenijim sajtovima i da bude premi- :
j ! nudu, sada treba da ukljucite advokata. Kapa-

Insistirajte da to ude u ugovor o posredova- :
nju, da taj deo placa agent, kao deo agencij- :
i posao zavrsen sa stanovista sigurnosti prodaje.

jum.

skog troska, ukljucenog u proviziju od 2%.

Pratite razvoj situacije, jer je oglaSavanje kljuc.

To $to ¢e vam agencija moguce reci da ima-
: vodi agencija. Moja su iskustva da to nije do-
Moja su iskustva da uglavnom nemaju,a ako i
imaju to ne vredi puno. Potrebno je da agenci-

ju svoju bazu ili kupca... to ne znac¢i mnogo.

Svaki agent ima neku
taktiku za prodaju

nekretnina

Kada potpisete ugovor o posredovanju s :

m Vazno je

da se ne mesate
U posao agenta,
ali i da o svemu
hudete
informisani

ja oglasava i da to bude placeno oglasavanje,
njihov doprinos, prakti¢no garancija vama da
sve rade kako treba, i sa ciljem da se nekretni-
na stvarno proda.

Nemojte se puno oslanjati na to da ¢e agen-
cija mozda i od kupca naplatiti proviziju u is-
tom iznosu od 2%, kao i od vas kao prodavca.
Prvo, to uglavnom nije tako jer se naina agen-
cijske oglase javljaju druge agencije koje tako-
de ”imaju” kupce, ma $ta to znacilo...

Uglavnom, agenti koji dovedu kupca budu
placeni od strane tog istog kupca, a vi svom
agentu isplatite njegovih 2% cak iako mislite
da e naplatiti i od kupca i od vas. Vazno je da
se uradi dobar posao!

Ako za cenu, koja je visa od realno ocekiva-

na idite sa nizom cenom za oko 5% i novu se-
riju placenih oglasa.

Uloga advokata

Tu taktiku koristite do tre-
nutka do kada je prodaja va-
ma kao prodavcu isplativa ili
do trenutka kada se jave
stvarno zainteresovani kup-
ci. Ako imate zelju da zavrsi-
te posao, moje iskustvo po-
kazuje da sa snizavanjem ce-
ne i ja¢im oglasavanjem treba
i¢i do same prodaje.
Sve ostalo je negiranje realnosti i
neminovnosti trzi§ta. Naravno, sa
agencijom pri potpisu ugovora o posredova-
nju, trebate ugovoriti pravo da se predomislite
ako Zeljena cena nije postignuta (bez penala)
ili samo uz placanje stvarnih troskova oglasa-
vanja.
Kada ste nasli kupca i kada ste prihvatili po-

ra, koja je u principu 10% kupoprodajne vred-
nosti, ide prodavcu na ra¢un. Smatra se da je

Dalje bi posao trebalo da vodi advokat, a ne
agent, mada je uobicajena praksa da sav posao

bro, a razloge sam pomenu u proslom broju
» >
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